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záujmu investorov bola ihneď spustená nová emi-

sia v objeme 200 mil. czk, ktorú klienti rozobrali 

za rekordný jeden týždeň. Ďalšia, už tretia koru-

nová emisia na projekt dr.max v objeme 250 mil. 

czk bola spustená koncom septembra 2012. tak 

ako si už naši investori zvykli, aj tentoraz sme pre 

nich usporiadali dve uzavreté prezentácie, jednu 

v septembri a druhú v januári tohto roka za účasti 

približne 30 hostí na každej z nich.

pri oboch projektoch sa ukázalo, že transpa-

rentnosť v poskytovaní maxima informácií 

potenciálnym, ale aj existujúcim investorom 

nás odlišuje od mnohých aranžérov alebo 

emitentov korporátnych dlhopisov. v obdo-

bí, keď sa na trhu v Českej republike obja-

vil celý rad nových emisií, jednak vplyvom 

zjednodušeného schvaľovacieho procesu, 

jednak záujmom o dlhopisy s nominálom 

1 czk, klienti musia mať vo zvýšenej miere 

možnosť orientovať sa v rizikách spojených 

s emisiami.

v tejto súvislosti sme presvedčení, že klien-

ti v Českej republike ocenia náš prístup, našu 

transparentnosť a tiež preto tieto mimoriadne 

zaujímavé investície využívajú.

Florentinum, administratívny komplex v centre Prahy

Klienti musia mať vo zvýšenej miere možnosť orientovať sa
v rizikách spojených s emisiami 

DLHOPISY DR.MAX 4 

200 000 000,-

GLEBI HOLDINGS PLC

Mena: 
Fixný kupón:

Dátum emisie:
Splatnos�:

CZK
6,25 % p. a.
21. 8. 2012
3 roky

Privatbanka aran�ovala emisiu
 

v celkovej hodnote

DLHOPISY DR.MAX 4 .MAX 4 

200 000 000,-200 000 000,-200 000 000,-

GLEBI HOLDINGS PLCGLEBI HOLDINGS PLC

Mena:Mena:
FFixnixný kupón:ý kupón:

Dátum emisie:
Splatnos�Splatnos�::

CZK
6,25 % p.6,25 % p. a.
21. 8. 8. 2012
3 roky3 roky

v celkovej hodnotev celkovej hodnote

DLHOPISY DR.MAX 6 

250 000 000,-

GLEBI HOLDINGS PLC

Mena: 
Fixný kupón:

Dátum emisie:
Splatnos�:

CZK
6,25 % p. a.
27. 9. 2012
3 roky

Privatbanka aran�ovala emisiu
 

v celkovej hodnote
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Aktuality

Klienti asset managementu dosiahli v roku 2012 priemerné 

zhodnotenie vo výške 9 %. Samozrejme, že niektorí klienti mali 

zhodnotenie vyššie ako uvedených 9 %, niektorí nižšie. K uve-

denému zhodnoteniu prispeli dva významné faktory: trhové 

úrokové sadzby pri všetkých splatnostiach (od 1 do 30 rokov) 

poklesli, čím došlo k nárastu cien dlhopisov v klientskych port

fóliách, a rovnako významné bolo to, že akciové a komoditné 

trhy sa pohybovali v pomerne úzkom pásme (takmer všetky po-

silnili), čo malo pozitívny vplyv na výkonnosť diskontných cer-

tifikátov, bonusových certifikátov a priamych akciových pozícií. 

Len na doplnenie: zhodnotenie sa počíta z realizovaných ziskov, 

resp. strát, ale aj z nerealizovaných ziskov, resp. strát pri všet-

kých aktívach, ktoré boli a sú v klientskych portfóliách. Napriek 

súčasnému prostrediu historicky najnižších úrokových sadzieb 

bude v roku 2013 našou ambíciou, aby priemerné zhodnotenie 

klientskych portfólií čo najvýraznejšie prekonalo výšku termíno-

vaných vkladov či inflácie.

Mojmír Hojer, riaditeľ Odboru asset management 

Na okraji hlavného mesta pribudne predajňa nábytku Merkury 

Market. Pozemok pripravený na výstavbu je súčasťou rozsiah-

lej plánovanej zóny Bory medzi Lamačom a Devínskou Novou 

Vsou od investičnej skupiny Penta, ktorá parcely aj predávala. 

Penta vo februári podpísala s Merkury Market zmluvu na kúpu 

pozemku, výstavba sa začne hneď po získaní povolení. Ďalšie 

podrobnosti ohľadom konkrétnych termínov či objemov ešte 

nie sú známe.

Bory je celkovo asi 220-hektárová zóna, ktorej sa developerská 

skupina venuje už niekoľko rokov. Dokopy je výhľadovo v pláne 

viac než tisícka bytov a ďalšej vybavenosti. Zatiaľ v rámci zóny 

vyrastajú len obchodné big boxy, ako sú Metro a Hornbach či 

čerpacia stanica Shell. Lákať má aj moderné obchodné centrum 

Bory Mall, jeho výstavbu však zatiaľ firma pre situáciu na trhu 

odložila.

Výkonnosť portfólií 
klientov za rok 2012

Merkury Market 
v lamačskom projekte Bory

Privatbanka, a. s., aj v roku 2012 nadviazala 

na pozitívne hospodárske výsledky z pred-

chádzajúcich rokov. K 31. 12. 2012 dosiahla 

čistý zisk na úrovni 4,3 mil. eur. Ten vzrástol 

oproti minulému roku o skoro 15 %. 

Dosiahnuté auditované  
hospodárske výsledky banky za rok 2012

Tento výsledok bol dosiahnutý predovšet-

kým vďaka nárastu čistých úrokových vý-

nosov o takmer 8 % a čistých prijatých 

poplatkov a provízií o vyše 50 %. Bilančná 

suma Privatbanky, a. s., stúpla k ultimu roka 

2012 o viac ako 7 % v porovnaní s koncom 

roka 2011 a dosiahla výšku takmer 682 mil. 

eur. Výška bilančnej sumy v roku 2011 bola 

637 mil. eur.

2012 (tis. eur) 2011 (tis. eur) nárast (v %)

Bilančná suma (aktíva spolu) 682 112 636 767 7

Čistý zisk 4 302 3 742 15
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Prehľad aktuálnych korporátnych a bankových dlhopisov, 
ktoré aranžuje Privatbanka, a. s.

Názov dlhopisu emitent Celková hodnota emisie splatnosť Fixný kupón

Digital Park 02 digital park Einsteinova, a. s. 8 300 000,00 EuR 27. 7. 2013 6,75 % p.a.

Digital Park 03 officE paRk, s. r. o. 7 000 000,00 EuR 14. 6. 2014 6,00 % p.a.

Bory bory, a. s. 20 000 000,00 EuR 20. 4. 2013 7,50 % p.a.

ZSNP Invest zsnp invest a. s. 20 000 000,00 EuR 28. 3. 2014 8,00 % p.a – 12 % p.a.

ZSNP Invest 02 zsnp invest a. s. 10 000 000,00 EuR 28. 4. 2014 7,50 % p.a – 11,50 % p.a.

Tirrellus tirrellus, a. s. 15 000 000,00 EuR 25. 7. 2014 6,00 % p.a.

Penta 01 penta funding, a. s. 18 000 000,00 EuR 11. 7. 2014 6,00 % p.a.

Penta 02 penta funding, a. s. 200 000 000,00 czk 16. 9. 2014 6,00 % p.a.

Penta 03 penta funding, a. s. 10 000 000,00 EuR 19. 9. 2014 6,00 % p.a.

Penta 04 penta funding, a. s. 250 000 000,00 czk 27. 12. 2014 6,00 % p.a.

Bussines Centrum Tesla cmt- real, s.r.o. 8 500 000,00 EuR 16. 3. 2015 6,50 % p.a.

Florentinum 1 denda beheer, b.v. 12 000 000,00 EuR 21. 5. 2015 6,50 % p.a.

Florentinum 2 denda beheer, b.v. 200 000 000,00 czk 31. 5. 2015 6,50 % p.a.

Penta 05 penta funding, a. s. 15 000 000,00 EuR 29. 6. 2015 6,00 % p.a.

Penta 06 penta funding, a. s. 15 000 000,00 EuR 28. 12. 2015 6,00 % p.a.

Penta 07 penta funding, a. s. 200 000 000,00 czk 31. 12. 2015 6,00 % p.a.

Penta 08 penta funding, a. s. 12 000 000,00 EuR 13. 2. 2015 5,50 % p.a.

Dr. Max 3 GlEbi holdinGs plc 25 000 000,00 EuR 21. 8. 2015 6,25 % p.a.

Dr. Max 4 GlEbi holdinGs plc 200 000 000,00 czk 21. 8. 2015 6,25 % p.a.

Dr. Max 5 GlEbi holdinGs plc 15 000 000,00 EuR 27. 9. 2015 6,25 % p.a.

Dr. Max 6 GlEbi holdinGs plc 250 000 000,00 czk 27. 9. 2015 6,25 % p.a.

privatbanka 10 privatbanka, a.s. 5 000 000,00 EuR 14. 9. 2014 4,25 % p.a.

privatbanka 11 privatbanka, a.s. 5 000 000,00 EuR 16. 6. 2013 3,60 % p.a.

privatbanka 12 privatbanka, a.s. 3 000 000,00 EuR 23. 3. 2014 3,80 % p.a.

privatbanka 13 privatbanka, a.s. 3 000 000,00 EuR 30. 3. 2016 4,50 % p.a.

privatbanka 14 privatbanka, a.s. 4 000 000,00 EuR 20. 2. 2014 3,60 % p.a.

privatbanka 15 privatbanka, a.s. 4 000 000,00 EuR 31. 1. 2016 3,20 % p.a.

*  Presné znenie emisných podmienok všetkých emisií dlhopisov, ktoré predáva Privatbanka, a. s., sú k dispozícii u vášho privátneho bankára alebo 
na vyžiadanie na adrese treasury@privatbanka.sk

Investičná skupina Penta 
sa rozhodla expandovať

investičná skupina penta otvorila na nemeckom 

trhu svoje nové zastúpenie. tím sídliaci 

v mníchove povedie nový investičný riaditeľ 

thomas von Werner, ktorý má viac ako 

pätnásťročné skúsenosti na seniorských pozíciách 

v investičnom podnikaní a v biznis developmente. 

pred príchodom do penty bol senior director 

v EQt partners, kde pracoval 7 rokov.

penta v roku 2008 v nemecku kúpila producenta 

prémiového krmiva a doplnkov pre domáce 

zvieratá Gimborn, ktorý prevádzkuje aj 

maloobchodný reťazec petcenter. v roku 2011 

kúpila od bánk pohľadávky v spoločnosti Wdi 

(Westfälische drahtindustrie) a v súčasnosti 

sa podieľa spolu s ostatnými veriteľmi na 

reštrukturalizácii dlhu Wdi. v roku 2012 penta 

získala 75-percentný podiel v spoločnosti Gehring 

technologies, ktorá je priekopníkom a svetovým 

lídrom v technológiách honovacieho brúsenia.

dlhopisy Penta 06, 07 a 08
privatbanka, a. s., v spolupráci s emitentom – spoločnosťou penta funding, a. s., 

začala koncom minulého a začiatkom tohto roka s predajom dlhopisov penta 06, 

07 a 08 v eurách a českých korunách. k dnešnému dňu boli všetky tri emisie 

úspešne upísané. finančné prostriedky získané emisiou dlhopisov použije emitent 

na financovanie investičných zámerov spoločností v skupine penta, t. j. spoločností 

patriacich do konsolidovaného celku spoločnosti pEnta invEstmEnts limitEd.

DLHOPISY PENTA 06 

15 000 000,-

Penta Funding, a.s.

Mena: 
Fixný kupón:

Dátum emisie:
Splatnosť:

EUR
6,00 % p. a.
28. 12. 2012
3 roky

Privatbanka aranžovala emisiu
 

v celkovej hodnote

DLHOPISY PENT

15 000 000,-

FFixnixn
Dátum emisie:

Privatbanka ar

DLHOPISY PENTA 07 

200 000 000,-

Penta Funding, a.s.

Mena: 
Fixný kupón:

Dátum emisie:
Splatnosť:

CZK
6,00 % p. a.
31. 12. 2012
3 roky

Privatbanka aranžovala emisiu
 

v celkovej hodnote

DLHOPISY PENT

200 000 000,-

FFixnixn
Dátum emisie:

Privatbanka ar

DLHOPISY PENTA 08 

12 000 000,-

Penta Funding, a.s.

Mena: 
Fixný kupón:

Dátum emisie:
Splatnosť:

EUR
5,50 % p. a.
13. 2. 2013
2 roky

Privatbanka aranžovala emisiu
 

v celkovej hodnote
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Spoločnosť ProHealth pomáha klientom 

pri riešení ich zdravotných problémov tak, 

aby boli ošetrení v špičkových zdravotníc-

kych zariadeniach, aby boli v rukách kva-

litných odborníkov a svoje ťažkosti vyriešili 

komfortne, bez stresu a zbytočného čakania. 

Klienti Privatbanky majú možnosť získať prís

tup k tejto službe prostredníctvom konceptu 

PRIVATBANKA HEALTH MANAGEMENT.

> �Čo sa skrýva pod názvom 
ProHealth?

Je to v podstate „elitný klub zdra-

via“. Klientom zabezpečujeme 

kompletný VIP manažment zdra-

votnej starostlivosti na špičko-

vej úrovni. Ku každému klientovi 

pristupujeme maximálne indivi-

duálne a všetky postupy prispô-

sobujeme jeho časovým možnos-

tiam. Poskytujeme najrýchlejšie, 

najkvalitnejšie a najadekvátnejšie 

poradenstvo, klienti u nás svoje 

zdravotné problémy vyriešia kom-

fortne a bez čakania. ProHealth 

je jediným svojho druhu na Slo-

vensku. 

> �Čo to znamená v praxi? Aký 
je ďalší postup, keď vám 
klient zavolá?

Klient nám zavolá na bezplatnú 

telefonickú linku. My riešime všet-

ko ostatné a odporúčame ďalší postup. Čiže 

v prípade zdravotného problému sprostredku-

jeme telefonické spojenie s lekárom, zistíme, 

aké vyšetrenia musí absolvovať, vyhľadáme 

odborníkov, ktorí sa špecializujú na daný prob-

lém, klienta na potrebné vyšetrenia objedná-

me a podobne. Aktívne sa na všetkom podie-

ľame až do vyriešenia zdravotného problému 

klienta.

Zabezpečujeme tiež konzultácie so špecialistami 

v medicínskych odboroch, o ktoré sa klient zau-

jíma, prípadne odporučíme konkrétnu liečbu, ak 

má zdravotný problém, ktorý nevie inde vyriešiť. 

Klienti nás však kontaktujú aj 

v prípadoch, ak iba potrebujú s niečím poradiť 

alebo sa chcú objednať na nimi vybrané vyšet-

renia alebo preventívnu prehliadku.

> �Môžu vám klienti zavolať kedykoľvek, 
poskytujete im 24-hodinovú 
starostlivosť?

V podstate áno. K nám do ProHealth sa klien-

ti dovolajú kedykoľvek. My sa potom snaží-

me telefonicky spojiť s konkrétnym lekárom 

v čo najkratšom čase. Nefunguje to však ako 

napríklad na pohotovosti, čiže lekári nie sú 

24 hodín k dispozícii na poliklinike. V závaž-

ných prípadoch sú však pripravení klientom 

pomôcť aj mimo ordinačných hodín. Ak zdra-

votný stav nevyžaduje hospitalizáciu alebo 

návštevu lekára, ten poskytne všetky potrebné 

informácie telefonicky.

> �Kde hľadáte týchto lekárov? 
Poskytujete svoje služby aj mimo 
Bratislavy?

Kompletný manažment zdravotnej starostli-

vosti zabezpečujeme spravidla v súkromných 

poliklinikách v rámci skupiny ProCare, a. s., 

na celom Slovensku. Spolupracujeme však aj 

Rozhovor s MUDr. Jánom Hrubiškom, predsedom predstavenstva ProHealth, a. s.

Doprajte si 
nadštandardný  

prístup k zdraviu

MUDr. Ján Hrubiško 
predseda predstavenstva ProHealth, a. s.

„Vďaka chorobe 
poznáme hodnotu 

zdravia...“
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s ďalšími vybranými odborníkmi a s najlep-

šími zdravotníckymi zariadeniami – naprík

lad s NOÚ Klenova, OÚSA Heydukova, UNB, 

NÚSCH Bratislava a ďalšími.

Rovnako ako v iných odvetviach, aj v oblasti 

zdravotníctva sú odborníci väčšinou centra-

lizovaní v Bratislave (samozrejme, sú aj vý-

nimky, ako napríklad NÚTPCH vo Vyšných 

Hágoch, Národný endokrinologický ústav 

v Ľubochni, Národný ústav reumatologických 

chorôb v Piešťanoch a pod.). Ak to však klient 

alebo jeho zdravotný stav vyžaduje, svoje služ-

by poskytneme aj mimo Bratislavy. 

> �Povedzte nám niečo o ďalších výhodách, 
ktoré u vás klient získa.

Je to najmä spomínaná 24-hodinová asistenč-

ná služba, zabezpečenie ošetrenia vo vybraných 

zdravotných centrách a u akéhokoľvek špecia-

listu, v prípade potreby hospitalizácia klienta 

v nemocničných zariadeniach. Pridanou hodno-

tou je najmä možnosť konzultácie zdravotného 

stavu s medicínskymi špičkami v jednotlivých 

medicínskych odboroch. Väčšinou sú to odbor-

níci, ktorí majú prehľad o možnostiach liečby na 

svetovej úrovni. S klientom sme tiež v neustá-

lom kontakte, celú jeho liečbu monitorujeme 

a zhromažďujeme/centralizujeme všetky infor-

mácie a výsledky vyšetrení. Tiež zabezpečuje-

me komunikáciu medzi lekármi. Pacient sa tak 

prostredníctvom ProHealthu dostane k široké-

mu spektru odborníkov od onkológov cez psy-

chiatrov až po ženských lekárov. 

Ďalšou výhodou je napríklad aj zabezpečo-

vanie nedostupných liekov a mimoriadnych 

dovozov vrátane administratívnych krokov. 

Ak klient potrebuje lieky alebo zdravotnícke 

pomôcky, ktoré na Slovensku nie sú bežne do-

stupné alebo registrované, vieme ich pomerne 

rýchlo zabezpečiť. Následne tiež zabezpečuje-

me schvaľovací proces preplatenia týchto lie-

kov v poisťovni.

> �Môžu u vás klienti riešiť svoj stav aj 
jednorazovo?

Áno, naše služby zabezpečujeme tiež v rám-

ci jednorazovej starostlivosti. V týchto prí-

padoch však nemožno dokonale poznať 

zdravotný stav klienta a zhromaždiť všetky 

informácie o ňom. Preto, samozrejme, prefe-

rujeme a odporúčame celoročnú zdravotnú 

starostlivosť.

> �Starajú sa klienti o svoje zdravie, alebo 
vyhľadajú lekára až v prípade závažného 
problému? Aká je Vaša skúsenosť? Čo by 
ste klientom odporučili?

Jednoznačne prevenciu. Na tú často zabúdame, 

resp. ju nepovažujeme za dôležitú. Opak je však 

pravda. V dnešnej dobe sú ľudia veľmi zane-

prázdnení, fyzické aj psychické nároky na nich 

sú príliš vysoké. No ich starostlivosť o zdravie 

tomu nezodpovedá. Práca a biznis sú prvoradé, 

ľudia na seba nemajú čas a ani prípadným ťaž-

kostiam a príznakom nepripisujú príliš vysokú 

váhu. Preto vždy odporúčame, aby človek ne-

navštevoval lekára až v prípade, keď zistí nejaký 

problém. Treba pravidelne absolvovať aj preven-

tívne prehliadky, vďaka ktorým môžeme vzniku 

závažnejšieho problému zabrániť.

Pokiaľ vás táto informácia zaujala alebo sa 

chcete dozvedieť viac o výhodách pre klien-

tov Privatbanky, kontaktujte svojho privát-

neho bankára alebo Odbor privátneho ban-

kovníctva Privatbanky: 02/3226 6669 alebo 

privatnebankovnictvo@privatbanka.sk.

Pridanou hodnotou je možnosť konzultácie  
zdravotného stavu s medicínskymi špičkami
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Novinky zo siete  
polikliník ProCare

ProCare je moderná sieť polikliník, ktorá pos

kytuje služby nadštandardnej zdravotnej 

starostlivosti. Jej kvalitu reprezentuje vyso-

ká odbornosť lekárov a zdravotných sestier 

v kombinácii s ich proklientskym prístupom. 

V tejto oblasti je spoločnosť ProCare lídrom na 

Slovensku. 

Za zvýhodnených podmienok majú mož-

nosť využívať spomínané nadštandardné 

služby klienti Privatbanky v rámci programu 

PRIVATBANKA HEALTH MANAGEMENT.

Sieť polikliník pre vás

V rámci programov zdravotnej starostlivosti mô-

žu klienti využívať moderné služby a manažment 

pacienta už v 13 zdravotníckych zariadeniach na 

Slovensku. Postarajú sa o nich nielen všeobecní 

lekári, ale aj špecialisti z rôznych lekárskych od-

borov. Najnovšia zdravotnícka technika a široká 

škála diagnostických i liečebných výkonov zaru-

čujú vysokú úroveň starostlivosti.

Príjemný prístup a starostlivosť

Lekári v rámci vyšetrení venujú klientom dos

tatok času, objasnia im zdravotný stav a po-

radia v oblasti liečby aj prevencie. Sami si 

môžu zvoliť termín vyšetrenia, lekár ich oča-

káva a nemusia zbytočne tráviť čas v čakárni. 

Elektronická karta umožní lekárom získať kom-

plexný prehľad o zdravotnom stave klienta, čo 

zaručí účinnejšiu diagnostiku a liečbu.

Lekár na telefóne

Ide o novú službu, ktorá je od tohto roka bez-

platnou súčasťou ponuky ProCare v rámci 

programu TopCare. Vďaka nej majú klien-

ti možnosť telefonicky kontaktovať lekára aj 

po ukončení prevádzky polikliník a konzul-

tovať s ním novovzniknuté príznaky ochore-

nia a možnosti ich riešenia, zmeny zdravotné-

ho stavu od poslednej návštevy lekára, vývoj 

v prípade chronických chorôb alebo vedľajšie 

účinky nastavenej liečby. Lekár na telefóne je 

k dispozícii počas pracovných dní od 20.00 do 

24.00 hod., teda po pracovnom čase polikliník 

a infolinky.

Vyskúšajte si ProCare

Klienti Privatbanky, ktorých spoločnosť 

ProCare zaujala, si môžu výhody modernej 

obsluhy klienta vyskúšať formou jednorazové-

ho vstupu do akejkoľvek ambulancie vo vybra-

nej poliklinike.*

Nová poliklinika Central

Horúcou novinkou je spustenie prevádzky  

súkromného medicínskeho centra ProCare si-

tuovaného v obchodnom dome Central. Zdra-

votnícke služby tu budú  poskytované na plo-

che viac než 4-tisíc m2. 

V nových priestoroch klienti nájdu všeobec-

ný tím lekárov a odborníkov rôznych špeciali-

zácií, napríklad diabetológov, endokrinológov, 

gastroenterológov, pneumológov, psychológov 

a ďalších. Navštíviť môžu aj rôzne špecializo-

vané pracoviská, ako korektívnu a estetickú 

dermatológiu, homeopatiu a akupunktúru ale-

bo dentálnu hygienu pre deti aj dospelých.  

Komplexná zdravotná starostlivosť bude klientom 

poskytovaná v moderne zariadených priestoroch. 

Skúsení lekári budú pracovať s najmodernejšou 

zdravotníckou technikou a vybavením. Komfort 

klientov zvýšia príjemné prostredie, detský kútik 

a výborná dopravná dostupnosť. 

*Pokiaľ vás táto informácia zaujala a chce-

te sa dozvedieť viac, prípadne sa informovať 

o ďalších výhodách pre klientov Privatbanky, 

kontaktujte svojho privátneho bankára alebo 

Odbor privátneho bankovníctva

Privatbanky: 02/3226 6669 alebo 

privatnebankovnictvo@privatbanka.sk.

Vizualizácia: Ing. arch. Alfréd Rajnic
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tím privátnych bankárov

Ing. Michal šubín
mobil: +421 905 134 935
tel.: +421 2 3226 6550
subin@privatbanka.sk

Ing. Michal šubín

bratislava

Phdr. Imrich Urbančík, Csc.
mobil: +421 915 930 114
tel.: +421 55 7202 727
urbancik@privatbanka.sk

Phdr. Imrich Urbančík, Csc.

košice

Ing. Marek Fekete
mobil: +421 903 250 117
tel.: +421 55 7202 726
fekete@privatbanka.sk

Ing. Marek Fekete

košice

Ing. Roman Novák, Phd.
mobil: +421 911 244 502
novak@privatbanka.sk

Ing. Roman Novák, Phd.

trnava

Ing. Aleš Mrkva
mobil: +420 734 523 932
tel.: +420 221 803 312
mrkva@privatbanka.cz

Ing. Aleš Mrkva

praha, cz

Phdr. štefan Havran
mobil: +421 911 994 442
havran@privatbanka.sk

Phdr. štefan Havran

komárno

RNdr. Radovan Jakubčík, Phd.
mobil: +420 731 675 979
tel.: +420 221 803 303
jakubcik@privatbanka.cz

RNdr. Radovan Jakubčík, Phd.

praha, cz

Ing. eva Havasová
mobil: +421 907 878 769
tel.: +421 2 3226 6556
havasova@privatbanka.sk

Ing. eva Havasová

bratislava

Zlatica Murányiová
mobil: +421 911 856 846
tel.: +421 2 3226 6563
muranyiova@privatbanka.sk

Zlatica Murányiová

bratislava

Ing. Milan Bielený
mobil: +421 911 677 096
tel.: +421 55 7202 726
bieleny@privatbanka.sk

Ing. Milan Bielený

košice

Marek sýkora
mobil: +420 724 839 760
tel.: +420 221 803 306
sykora@privatbanka.cz

Marek sýkora

praha, cz

Ing. Juraj Kalivoda
mobil: +421 903 552 743
tel.: +421 2 3226 6559
kalivoda@privatbanka.sk

Ing. Juraj Kalivoda

bratislava

Ing. Jozef Krammer
mobil: +421 914 342 041
tel.: +421 2 3226 6551
krammer@privatbanka.sk

Ing. Jozef Krammer

bratislava

Ing. lucia litvová
mobil: +421 911 880 907
tel.: +421 2 3226 6561
litvova@privatbanka.sk

Ing. lucia litvová

bratislava

Ing. lucia Magicová
mobil: +421 911 994 276
tel.: +421 2 3226 6568
magicova@privatbanka.sk

Ing. lucia Magicová

bratislava

Ing. Juraj Rybár
mobil: +421 940 854 654
tel.: +421 2 3226 6564
rybar@privatbanka.sk

Ing. Juraj Rybár

bratislava

Ing. Alexander Cetl
mobil: +420 734 432 808
tel.: +420 221 803 305
cetl@privatbanka.cz

Ing. Alexander Cetl

praha, cz

Ing. Ľubica Homerová
mobil: +421 915 785 536
tel.: +421 2 3226 6557
homerova@privatbanka.sk

Ing. Ľubica Homerová

bratislava

Ing. Mária Zajková
mobil: +421 908 938 206
tel.: +421 2 3226 6566
zajkova@privatbanka.sk

Ing. Mária Zajková

bratislava

Anna Móžiová
mobil: +421 911 789 598
tel.: +421 2 3226 6562
moziova@privatbanka.sk

Anna Móžiová

bratislava

Ing. Alina Tóthová
mobil: +421 915 252 949
tothova@privatbanka.sk

Ing. Alina Tóthová

žilina

Ing. Iveta Výbošťoková 
mobil: +421 911 489 068
vybostokova@privatbanka.sk

Ing. Iveta Výbošťoková 

banská bystrica

Ing. Zuzana šuchaňová 
mobil: +421 911 102 109
tel.: +421 55 7202 726
suchanova@privatbanka.sk

Ing. Zuzana šuchaňová 

košice

Mgr. Alena Urbanová
mobil: +421 911 677 095
urbanova@privatbanka.sk

Mgr. Alena Urbanová

piešťany

Bc. Filip Habr
mobil: +420 734 264 194
tel.: +420 221 803 311
habr@privatbanka.cz

Bc. Filip Habr

praha, cz

Privatbanka, a. s. – ústredie, Einsteinova 25, 851 01 bratislava 5, tel.: +421 2 3226 6111, fax: +421 2 3226 6900, www.privatbanka.sk
Adresa zastúpenia pre čR: Revoluční 3, 110 00 praha 1, tel.: +420 221 803 301, fax: +420 221 803 302, www.privatbanka.cz



DLHOPISY PENTA 08

12 000 000,-

Penta Funding, a. s.

Mena: 
Fixný kupón:

Dátum emisie:
Splatnosť:

EUR
5,50 % p. a.
13. 2. 2013
2 roky

Privatbanka aranžovala emisiu
 

v celkovej hodnote

Tento materiál nemá charakter investičného odporúčania ani investičného poradenstva podľa zákona o cenných papieroch.


